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Communiqué de Lancement 
 

Sage CRM Vente Partner 
Version 9 

 
 
 
 
 
Systèmes d’Exploitation 

Sage CRM Vente Partner version 9.0 
 

Windows NT, 2000, XP, 
VISTA et 2003 Server 

Office 2000, 2002 & 
2003 et 2007 

 

Disponibilité  
 

Sage CRM Vente Partner version 9.0 
 

15 décembre 2008 
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Nouveautés Sage CRM Vente Partner v.9 
 
 
Les nouveautés de Sage CRM Vente Partner version 9  ont été développées autour de 3 axes : 
o Fonctionnalités 
o Ergonomie 
o Confort de paramétrage 
 
 

Fonctionnalités 
 
o Sage CRM Vente Partner intègre un module de Géoloca lisation  qui permet de géolocaliser toutes 

les entités (prospects, clients, fournisseurs…) sur une carte de France détaillée à la rue près. Il est 
également possible de vérifier une adresse et de la mettre à jour si celle-ci est erronée ou incomplète. 
La carte de France intègre en plus les parkings, hôtels, restaurants, stations essence… pour aider les 
commerciaux à planifier leurs visites. 

 

 
 

A noter : La géolocalisation est disponible à partir de la version High Tech pour les clients historiques.  
 
o Planification automatique des traitements longs via  des scripts afin par exemple de ne pas 

ralentir les utilisateurs dans la journée. Ces scripts sont totalement personnalisables. 
 
o Paramétrage par formule du nom du fichier PDF joint  aux emails : cette fonction est très pratique 

car elle permet de choisir via une formule simple quel sera le nom du fichier PDF en pièce jointe dans 
l'email. Par exemple mentionner automatiquement "date du jour + n° de devis".  
 

o Plus de puissance dans le module Décisionnel, avec la possibilité de réaliser des calculs à partir 
de résultats d'autres formules de calculs (le nombre de résultats intermédiaires n'étant pas limité). 
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Ergonomie 
 
o Les tables déroulantes pour les choix dans les cham ps sont désormais également disponibles 

sous forme d'une table déroulante  afin de respecter le standard d’affichage de Windows. 
 
o Affichage conditionnel de la couleur d'un élément d 'une liste : selon des caractéristiques 

prédéfinies les lignes peuvent être affichées en différentes couleurs (via l’utilisation de la feuille de 
style). Cela permet d'identifier immédiatement les anomalies, les clients débiteurs ou créditeurs, les 
actions effectuées ou à effectuer… Il est également possible d'afficher d'une couleur différe nte 
les lignes paires et impaires dans les éditions (en  plus des listes incrustées) pour faciliter la 
lecture.  
 

 
 
o Meilleure intégration des traitements exécutés à pa rtir des boutons « enchaînements » : les 

jauges de progression spécifiques à chaque traitement sont désormais paramétrables et peuvent être 
remplacées par un simple et unique sablier. Cette fonction contribue à mieux intégrer les nombreux 
traitements déclenchés dans le module « Bureau ».  

 
o Affichage du menu contextuel dans l'objet Tableau a vec le choix de différentes options lors de 

l'insertion d'une ligne. Par exemple dans un devis on a le choix entre des options, des 
nomenclatures… 
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o Accès au paramétrage des éditions spécifiques de l’ Agenda dans le générateur de traitement 

afin d’y apporter ses propres personnalisations. 
 
o Un bouton "Suivant" et "Précédent" qui permet d'acc éder immédiatement aux derniers vues 

ouvertes : dernière fiche client, dernier devis… Ce qui permet d'y revenir immédiatement. 
 

 
 
 
 

Confort de paramétrage 
 
o Duplication possible d'un objet dans le générateur d’écran par simple copier coller depuis une 

vue afin de s'en servir comme modèle (champs, bouto n, tableau… ). 
 
o Conversion d'une famille publique en famille privée , et inversement. 
 
o Possibilité de paramétrer l’utilisation d’un éditeu r HTML externe pour réaliser ses emailing, et 

conserver Sage CRM Vente Partner pour gérer l'envoi et historiser l'information. 
 

 
 
 

Pour obtenir plus d'informations sur Sage CRM Vent Partner (démonstrations, tarifs…), contactez 
votre contact commercial habituel, ou consultez le site www.sagecrm.fr  .  


